
116                                          

石黒　代表はもともとWeb 関係のお仕

事をされていたそうですね。まずは、呉

代表が独立を果たされるまでの歩みを教

えて頂けますか。

呉　大学卒業後はWeb 制作会社に営業

として就職し、お客様と制作側の間でプ

ロジェクトを動かす役割を務めていまし

た。入社して間もない頃から社長の近く

で仕事をさせて頂くと、次第に経営に興

味が湧いてきました。ある時、友人に海

外の商品を取り寄せてほしいと頼まれ、

Web 業界での経験を生かして輸入して

みたら意外とスムーズにいったんです。

そして、これはニーズもある事業だとい

うことに気付き、当社を開業しました。

石黒　身近な体験がきっかけだったので

すね。現在は具体的にはどのような事業

をされているのでしょう。

呉　メーカーさんやブランドさんからの

輸入事業がメインですね。現在は年に数

回、香港などで開催される国際展示会に

出向き、海外企業の方と直接やり取り

し、世界各国のアイデアに富んだ商品を

日本に輸入する交渉をしてます。現在主

力の商品が 2つあり、1つは多機能ノー

ト「ELENOA（エレノア）」です。メイ

ンはノートですが、付属のバッテリーで

スマートフォンの充電が可能なのです。

そして、USB メモリが付いているので

データ移動や保存もできます。このよう

に日常生活でよく使うアイテムが 1つに

まとめて便利な上に、カバーには上質な

レザーを使い、デザイン性も抜群です。

石黒　これはぜひ欲しいです！ギフトに

も喜ばれそうですね。

呉　ありがとうございます。もう 1つの

商品は真空断熱 4WAYボトル「Golchi

（ゴルチ）」という上下でボトルを組み合

わせた水筒で、2種類の飲み物を持ち運

べます。12 時間の保温、24 時間の保冷

効果があるため別々の温度に保つことも

できます。

石黒　それはすごい！どちらも新感覚の

アイデア商品ですね。

呉　ええ。輸入商品の魅力は、日本には

ない発想を元につくられていること。物

やサービスが豊富な日本で新しい商品を

つくるのは難しいですが、すでにある物

を組み合わせた商品ならば、需要がある

はずだと思っています。

　また、私 1人の会社なので、フットワー

クが軽く動けるのです。商談も私の判断

で行っており、特に即決が喜ばれる海外

の展示会では、当社の意思決定の速さも

強みになっています。

石黒　それでは最後に、これからの展望

をお聞かせください。

呉　日本で販売する権利を限定できる

「総代理契約」を、まずは 5社獲得する

ことを近い将来の目標に掲げています。

そうして扱える商品を増やして雇用も生

んで、会社を大きくしていきたいですね。

今後も海外に眠っている面白い商品をど

んどん見つけて、当社をきっかけに日本

中に広めていければと思います！
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「価値を集め価値を提供する輸入エージェン
ト」をミッションに掲げている呉代表。社名
には、未開の地を切り拓いて貿易を行ってい
きたいという思いが込められているそうです。
実際に手に取った商品はアイデアに富んでい
て、代表の目利きの鋭さを実感しました。今
後もさらなるご活躍を期待しています！
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